TERROS
AGENTES IMOBILIARIOS

MONICA SILVA
REAL ESTATE TRAINER



I INTRODUCAO

Ser agente imobilidrio pode ser uma carreira
gratificante e lucrativa, mas também tem os
seus desafios.

Para teres sucesso no mercado imobiliario, é
importante evitares alguns erros comuns que
podem prejudicar o teu percurso e as tuas
vendas.

Evitar esses erros comuns podera ajudar-te a
obteres resultados e a construires uma
reputacao positiva neste mercado.

S6 assim poderas ter uma carreira sélida e
rentavel.
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ESPERAR QUE AS OPORTUNIDADES
APARECAM!

Muitos agentes imobilidrios cometem o
erro de esperar que as coisas acontecam
em vez de tomarem a iniciativa e agirem
de forma pré-activa

Caso neste momento estejas com esta
postura, lembra-te que poderas estar a
limitar profundamente o crescimento da
base de dados dos teus clientes que é o
maior activo que poderas ter.

Esperar que as coisas acontecam pode
incluir a falta de prospeccdo activa, a
falta de acompanhamento com
potenciais clientes, a falta de
actualizacdao sobre as tendéncias do
mercado imobilidrio e a falta de
investimento em marketing pessoal.

Essas atitudes podem fazer com que
percas oportunidades de negécio e
figues para trds em relacdao aos teus
colegas.

Tem como rotina fazer prospeccao ativa,
0 acompanhamento a potenciais clientes
e a atualizacdao constante sobre as
tendéncias do mercado.



FAZER PROSPECCAO COM A
ATITUDE ERRADA

Quando a tua atitude enquanto
profissional do sector imobiliario é
positiva e entusiasta naturalmente atrais
mais pessoas que poderdao ser teus
clientes.

Quando os potenciais clientes precisam
de ajuda, é muito provavel que prefiram
fazer negécios contigo pois és o
profissional que lhes é mais préximo.
Por isso, é importante que tenhas uma
abordagem profissional e respeitosa
durante a prospeccao.

Isso inclui a preparacdao adequada para
as reunides, a escuta activa das
necessidades e desejos do cliente, a
apresentacao clara e objetiva dos
imoéveis e suas caracteristicas, e a
disponibilidade para responder a todas
as perguntas e duavidas do cliente.
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https://bit.ly/41E4TT6

NAO MANTERES O CONTACTO COM
OS TEUS (POTENCIAIS) CLIENTES

Para teres sucesso como Consultor
Imobiliario, € necessario estares
constantemente em contacto com os
clientes, de forma a evitar que este
realize a transacao imobilidria com outro
profissional.

Ser um consultor imobilidrio de sucesso
significa desenvolveres com eles uma
relacdo que os incentive a contactar-te
sempre que surgir uma oportunidade de
negécio.

Este € um trabalho a longo prazo. Ganha
quem tiver mais Paciéncia e
Persisténcia.
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INTERROMPER A PROSPECCAO
DEPOIS DE TERES COMECADO A
FACTURAR

Este é um dos maiores e mais comuns
erros dos consultores imobiliarios.

Para seres o melhor profissional tens de
estar sempre a prospectar.

Se ficas ocupado com outras actividades
ou reduzes a tua actividade de
prospeccao, vais com toda a certeza
sentir falta de receber comissdées nos
tempos mais préximos.

Sabes qual é o momento em que poderas
ter mais sucesso na tua prospeccao?
Quando acabaste de fazer uma venda!

A tua energia, o teu sorriso, a tua
alegria...vai atrair mais pessoas que
precisam da tua ajuda.
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https://bit.ly/41E4TT6

NAO PEDIRES REFERENCIAS AOS
TEUS CLIENTES

Se pedires referéncias através da
pergunta magica - conhece alguém que
esteja interessado em comprar ou
vender imével? - os resultados poderao
ser drasticamente aumentados.

Se nenhum dos possiveis clientes
estiver interessado em servicos
imobiliarios hoje, pode conhecer alguém
que esteja.

Lembra-te que, quando estas a fazer
prospeccdo, nado estaras a fazé-lo
apenas a pessoa com quem estiveres a
falar naquele momento, mas também a
possiveis clientes futuros, através de

referéncias dessa mesma pessoa.
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https://bit.ly/41E4TT6

NAO VALORIZARES O TEU
MARKETING PESSOAL

Muitos agentes imobiliarios hao
valorizam o seu marketing pessoal, o
que pode prejudicar sua carreira e as
suas vendas. O marketing pessoal é uma
ferramenta importante para construires
a tua imagem e reputacdo no mercado
imobiliario.

O passa palavra ndo é suficiente num
mercado tdo competitivo como é o de
hoje.

Investires no teu marketing pessoal pode
incluir a criacdo de um site profissional,
a producao de conteudo relevante para o
teu publico-alvo, a participacao em
eventos do sector imobiliario e a
utilizacdo das redes sociais para te
conectares com potenciais clientes e
parceiros de negdcio.

Nado subestimes o poder do marketing

pessoal e comeca a investir na tua
imagem hoje mesmo!
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DESISTIRES ANTES DO TEMPO

Muitos agentes imobiliarios desistem de
sua carreira antes do tempo, muitas
vezes por ndao conseguirem alcancar o
sucesso no tempo que desejariam.

No entanto, é importante lembrar que a
carreira de um agente imobiliario pode
levar tempo para se desenvolver e que o
sucesso nao acontece da noite para o
dia.

E preciso ter paciéncia, perseveranca e
dedicacdo para construir uma carreira
séOlida no mercado imobiliario.

Desistir antes do tempo pode significar
perderes oportunidades valiosas de
crescimento profissional e financeiro.

Muitos profissionais bem sucedidos
enfrentaram desafios e dificuldades no
inicio da sua carreira, mas perseveraram
e encontraram maneiras de supera-los.

E isto que eu espero e desejo que
aconteca contigo.
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Queres aumentar as tuas vendas no mercado imobiliario?
Junta-te & nossa ACADEMIA PARA AGENTES IMOBILIARIOS!

Os treinamentos sdo ministrados por Ménica Silva e por Top
Producers que estdo actualmente no terreno

Nao deixes que a falta de confianca ou a falta de técnica nas
vendas prejudiquem a tua carreira.

COMECA AGORA a alcancar o sucesso que tanto ambicionas!

INSCRIGOES NA ACADEMIA: https://bit.ly/41EATT6
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https://www.monicasilva.pt/academia-m%c3%b3nica-silva-escola-on-line-para-agentes-imobili%c3%a1rios/
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